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CARMAHE
activa en épocas
de COVID-19

Tecnotrade recién estaba comenzando el

Aislamiento Social, Preventivo y Obliga-
torio y la situacion de las pymes y empresas
argentinas empezaba a cambiar radicalmente.
En el cierre de esta edicion se han superado
los 130 dias desde el anuncio del ASPO, y des-
de la Camara Argentina de la Maquina-Herra-
mienta y Tecnologias para la produccién nos
enfocamos en acompafar a nuestros socios y
en aportar, desde nuestro lugar, a todo el sec-
tor para buscar una salida de esta situacién.

En el ultimo nimero de la Revista CARMAHE

En este nuevo numero les contaremos nues-
tras acciones durante estos dias tan singula-
res. EN estas paginas podras conocer la reali-
dad industrial y las miradas a futuro desde dos
voces representativas del sector, la voz empre-
sarial e industrial de parte de Pedro Cascales,
Secretario de CARMAHE y Vocero de la Confe-
deracion Argentina de la Mediana Empresa
(CAME), y la voz del gobierno a través de
Leandro Mora Alfonsin, Director Nacional de
Desarrollo Regional y Sectorial.

A través ellos te acercaremos cuales son las
perspectivas del Gobierno, el trabajo que se
estd realizando y también las necesidades y
las miradas de los industriales que dia a dia
enfrentan la crisis en busca de mantener a la
industria activa.

En este numero también compartiremos las ac-
ciones que CARMAHE continuan realizando
para representar a los socios y es por eso que

te contaremos las charlas exclusivas que se
han organizado sobre comercio exterior y nue-
vas tecnologias para acercar a todos los socios
una nueva herramienta para sobrellevar el
ASPO.

Desde el dia uno el lema de CARMAHE fue:
“Quedate en casa. La industria necesita estar
activa, nosotros trabajamos para eso”; ese fue
el objetivo y hoy en dia lo seguimos sostenien-
do. Los socios produciendo en sus plantas,
cumpliendo con todas las medidas de preven-
cion, y la Camara dialogando con el gobierno y
abriendo puertas para sumar a la construccién
y fortalecimiento de la industria argentina.

El dialogo, el asesoramiento y la produccion in-
dustrial son los tres pilares en los que esta edi-
cién de la revista se centrard para hacer un
aporte general a la lectura actual de la industria
y a las perspectivas y miradas sobre el futuro
que se avecina post pandemia.

Te invitamos a recorrer este nuevo numero de
la revista CARMAHE Tecnotrade.
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Compre solamente el aire comprimido
que necesita.

Sigma Air Utility (SAU) es un servicio que, mediante un analisis previo
de la demanda de aire comprimido que su empresa necesita

se encarga de construir, instalar y operar la estacion de compresores,
sin costo de inversion para su empresa, abonando solamente

el costo del aire que consume.

Sin inversidn previa Sin personal dedicado Suministro asegurado
n Mo compra los equipos o Nosotros nos encargamos IM Aseguramaos una provision
simplementes paga \ de la operacion de la sala confiable de aire comprimido
por el aire que conaumea - y-&l matenimiento preventive . a su linea de produccion
54 3327 414800 www.kaeser.com.ar

info.argentina@kaeser.com Sequinos en QP @ O @



Salidas diarias

Ton
EX res’é

ensajena caorreo

SERVICIO
DE ENTREGA
24 HS

puerta a puerta

Mar del Plata - La Plata - Tandil - Gran Buenos Aires - Miramar
Necochea - La Costa - CABA

- Tramites - Gestiones Retiros < Encomiendas con entrega a domicilio
- Distribuciones especializadas - Cobros en destino - Contrareembolso

Alsina 2872 :: Ciudad Autonoma de Buenos Aires

Tel.: 11-6806-4088

Durémetros Banco
y portdtiles Rockwell,
Brinell, Shore.

MAGNARLX

Liquidos penetrantes
Particulas magnéticas

Camara climaticas
para ensayos

de pruebas
ambientales

gspec

ﬂﬁ?ﬁ'

Hardeeis Testad

Durémetro portatil
para medicién
de no ferroso

Metalografia

O Wilson

Durometria

OSHMA sa.

SUMINISTROS Y SERVICIOS PARA LA INDUSTRIA

Equipos para
ENsSayos no
destructivos

6)

TRAYECTORIA DE CALIDAD PARA SU CALIDAD

¢ - Buenos Aires -

Mdquinas de
ensayos
universales

h¥d

Equilam)

Camaras de
ensayo para
simulacién
ambiental

OSHMA

Servicios
OSHMA

Argentina

na.com.ar

Acoplantes
para
ultrasonido

@-’l

SONOTECH




MFPNGG | &t or onre s
050 MFPNBBOSOR-4T + 20 INSErTos ) USs 360
063 MFPNG6063R-5T + 20 NserTos ) uss 360
080 MFPNGG08OR-6T + 30 INserTos 1) ss 540
0100 MFPN6G100R-77 + 30 NserTos ) uss 540
0125 MFPNG6125R-01 + 40 NseRTos ) Uss 720

160 MFPNG6160R- 11T + 50 INSERTOS @ USS 900

"MEGATOOLS

%} KYOCERG

Metal Duro Recubierto

ap {mm}

006 &1 02 025 03 035
fz {mmit)

@3 (+5411) 3535 0606 / 4642 7040

INFO@MEGATOOLS.COM.AR

@& WWW MEGATOOLS.COM.AR



CARMAHE

La industria ante

la pandemia

y el rol de las camaras
empresarias

La situacion de la industria argentina es comple-
ja. Sobre una situacién ya critica se sumaron las
consecuencias de la pandemia y las medidas para
prevenir el contagio de COVID-19. No obstante,
algunos sectores reiniciaron sus actividades de
forma progresiva en esos ultimos dos meses. El
sector industrial fue, es y sera uno de los pilares
para la recuperacion del pais y es por eso que debe
atenderse de forma particular; en este sentido, las
camaras sectoriales tiene un importante rol, orga-
nizando y visibilizando los requerimientos de las
empresas a fin de lograr un trabajo colaborativo
con el sector publico.

a industria es un factor
Lesencial para la recu-

peracién econdémica del
pais, ya que permite al mismo
tiempo salir al mundo, comer-
cializar y abastecer al merca-
do interno. Pero para eso, la
ayuda financiera, econémica e
impositiva en estos momentos
de pandemia de COVID-19 es
vital.

Desde el ciclo de Audiovisua-
les Tecnotrade dialogamos

con Pedro Cascales, Secre-
tario de CARMAHE y Vocero
de CAME, sobre los pilares
de “ayuda” esenciales para
las pymes en esta época tan
compleja.

Las Pequefias y Medianas
empresas, sobre todo del sec-
tor metalmecanico, bienes de
capital e indumentaria, son
segun CAME las mas afecta-
das por el ASPO y la coyun-
tura pandémica en donde el



consumo ha bajado notoriamente. Pedro Cascales y CAME co-
mentan la necesidad de pensar y dialogar con el gobierno las
formas de recuperacion de estas PyMES, no solo pensando en
la pos pandemia sino también en el durante.

Segun CAME el 70% del trabajo en el pais se da a través de las
pymes Yy el cierre o la quiebra de muchas de éstas no solo ge-
nera menos produccion y por ende menos capacidad de com-
petir en el mercado internacional si no que genera desempleo y,
como concatenacién del mismo, una baja del consumo interno
en el pais, lo cual implica un panorama muy oscuro a la hora de
pensar en una recuperacion econémica de la Argentina.

Es por eso que CAME ha presentado el “Plan de recuperacién
Pyme”, que consta de cuatro puntos vitales en la ayuda a las
pequenas y medianas empresas en la coyuntura actual:

* Pilar econémico: Mantener el ATP pero que crezca
para potencialmente cubrir el 100% de los salarios de aquellas
pymes que no pueden afrontarlo, por lo menos en contexto de
que la empresa no pueda volver a producir al 100%

* Pilar impositivo: El tratamiento de la moratoria, que
la misma sea “En la fecha mas actual posible”, en palabras de
Pedro Cascales

* Pilar financiero: Como refinanciar los pasivos que se
han cumulado, la misma tendria que correr por parte de los ban-
cos privados segun CAME. La idea esta en sacar la mochila
financiera y dar un afno de gracia para lograr pagar los pasivos
acumulados

* Pilar legal: El objetivo puesto en suspender las quie-
bras y los remates para permitir que las PyMEs no cierren y
puedan recomponerse.

Este plan de recuperacion PYME esta pensado para la época
actual, Pedro Cascales asi lo expreso diciendo: “Esto es para
la pandemia, después habra que tomar medidas para la pos-
pandemia” (la entrevista completa a Pedro Cascales puede en-
contrarse en la pagina 34).

Con respecto a la recuperacion de la industria en general, en
una entrevista exclusiva con Audiovisuales Tecnotrade el eco-
nomista Leandro Mora Alfonsin, Director Nacional de Desarrollo
Regional y Sectorial (la cual se encuentra completa en la pagina
24), explicé cuales son los objetivos del Gobierno en relacién al
futuro pos pandemia, sabiendo que para lograrlo deben trabajar
junto al sector para salir de la situacion actual lo mejor posible.



En esta linea, Mora Alfonsin
sostuvo que desde el Minis-
terio de Desarrollo Productivo
se quiere generar “un sector
metalmecanico integrado al
mundo”, para lo cual entende-
mos que es vital escuchar las
propuestas y problemas de los
industriales ante la situacion
actual, no solo en lo relativo
a la coyuntura sanitaria sino
también en materia impositiva,
licencias no automaticas de
importacién, comercio exte-
rior, entre otros temas.

Para esto, al mismo tiem-
po que se trabaja en plan de
emergencia debido al CO-
VID-19, Mora Alfonsin cuenta
que su direccion y el ministe-
rio de produccion en general
también trabaja con el objeti-
vo puesto en el “Plan calidad
Argentina”, en sus palabras
consta de: “Colaborar con el
entramado industrial argenti-
no a reducir las brechas que
le cierran mercados en el ex-
tranjero, que son brechas de
normas de calidad, reglamen-
tos técnicos, entre otros. El
objetivo es preparar a nuestra
industria para salir al mundo”.

Por ultimo el Director resalta
que la incidencia del sector
privado en la politica industrial
es vital, asi lo ha manifestado
diciendo que “La incidencia
siempre es importante, porque

las politicas publicas surgen
siempre del didlogo publico-
privado, es imposible hacer
politica publica sin los actores.
Dificilmente podamos hablar
de industria si no nos acerca-
mos al empresario, al trabaja-
dor, al que toma decisiones de
inversion. Las preocupaciones
y los diagnésticos, si bien po-
demos tener un analisis pre-
vio, siempre por una cuestién
l6gica y basica tenemos que
interactuar con el sector priva-
do. No solamente para atender
problemas, porque el chip del
ciclo econémico nos lleva a la
resoluciéon de un problema en
si, sino para pensar estratégi-
camente que tipo de industria
queremos, que tipo de sector
queremos, como lo queremos
a nivel de tecnologia, a nivel
de capacitacion y formacién
de nuestros trabajadores”.

CARMAHE hace eco de esto
y sabe que el dialogo es la

CARMAHE

herramienta principal para
la construccion y el fortaleci-
miento industrial, es por eso
que participamos de todos los
espacios posibles, y esta linea
de actividades realizadas por
la camara se enmarcan en
dos conceptos que tanto des-
de el Gobierno como desde
CAME mantienen y coinciden
en las entrevistas que hemos
realizado, los industriales de-
ben formar parte de camaras
empresariales/industriales.

En palabras de Mora Alfonsin:
“Las asociaciones empresa-
rias cumplen el rol principal
en el dialogo con el Estado,
porque son los interlocutores
naturales de la multiplicidad
de empresas”, es por eso que
desde CARMAHE invitamos a
los empresarios a formar parte
de nuestra comunidad indus-
trial ya que aseguramos llevar
su voz y representarlos en to-
dos los espacios.
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NOTA TECNICA

Ams

Un preciso agarre

y trayectorias perfectas

August Mossner GmbH &amp; Co. KG optimiza la produccion
y programacioéon con ZEISS T-SCAN

e

Christian Kunz, jefe del departamento
de robética, investigacion y
desarrollo, con un accesorio que debe
encajar perfectamente para sujetar
una caja de cambios.

os dos brazos del robot esti-
Lran rigidamente sus cuellos

en el aire, sus movimientos
parecen congelados. Uno de
ellos sostiene un bloque de cilin-
dros en suspension, que pesa al
menos 50 kilos. Solo dentro de
unas pocas semanas, cuando la
planta completa se haya com-
pletado, comenzaran a moverse
y cortaran sistemas perturbado-

Cuando un robot agarra un bloque de cilindros que pesa 50
kilos y se acerca a una sierra o una fresa, debe evitarse cual-
quier vibracién o movimiento deslizante. Pero las desviaciones
de los objetivos de datos de produccién dificultan el agarre de
los robots.

August Méssner GmbH &amp; Co. KG, que fabrica maquinaria
especializada para las industrias de fundicion y aluminio junto
con sierras para la mayor variedad posible de materiales, asi
como equipos para el desmantelamiento de centrales nuclea-
res, ha encontrado una solucidn para este problema. Ademas
de manipuladores a medida para robots fabricados con la ayu-
da de ZEISS T SCAN, la programacion del equipo esta optimi-
zada con escaneo laser flexible.

Desviaciones de varios
milimetros.

El equipo de Christian Kunz jue-
ga un papel importante cuando
se trata de desviaciones. Los 20
empleados de su departamento
de robdtica, investigacion y desa-
rrollo son responsables de plani-
ficar la operacion precisa, segura
y eficiente de las lineas de proce-
samiento.

Christian Kunz (derecha) y Christian

res de comederos y bebederos
y fresaran los destellos de fundi-
cion en los bloques del motor que
provienen de una fundicién. Para
hacer esto, empujan las piezas a
sierras y fresadoras que sobre-
salen de la pared y se parecen a
taladros dentales gigantes.

Sin embargo, aqui en Eschach no
es donde seran puestos a traba-
jar, sino mas bien en las plantas
de motores de fabricantes de au-
tomoviles conocidos. Las estacio-
nes de procesamiento estan di-

Haase inspeccionan las pinzas de un
robot. Deben sostener fundiciones de
motores pesados en las estaciones
de procesamiento mds adelante, que
sobresalen de la pared a la derecha.

sefiadas y puestas en operacion
de prueba en August Modssner
en Eschach. Mdssner tiene una
reputacion en la industria auto-
motriz para entregar lineas de
produccion automatizadas con
docenas de robots a tiempo y
perfectamente funcionales.

Pero el diablo esta en los deta-
lles. Uno de estos detalles son las
partes del contorno con las que
los robots agarran el bloque de ci-
lindros. Son tan pequefios como
un disco de hockey, pero debe
ser capaz de agarrar el bastidor
con precisién y mantenerlo en po-
sicion durante el procesamiento,
contra las fuerzas que se produ-
cen. Para este propésito, las par-
tes del contorno tienen huecos
que se ajustan exactamente so-
bre las protuberancias de las pie-






zas fundidas. Sin embargo, este
no es el caso inicialmente.

Kunz mantiene una parte del con-
torno del colado en bruto de una
caja de engranajes, en el punto
donde el robot luego recogera
el componente, pero no importa
como el ingeniero mecatrénico
gira e inclina el accesorio, las
piezas no encajan. “Cuando los
fabricantes de automoviles nos
envian piezas de fundicién, a me-
nudo se desvian del disefio obje-
tivo en unos pocos milimetros”,
explica Kunz.

Esto no es de extrafar, ya que la
mayoria de ellos son las llamadas
partes de arranque para nuevos
tipos de motores.

Las tolerancias siguen siendo
grandes cuando comienza la pro-
duccidén en serie y no se mues-
tran en los modelos CAD de las
piezas fundidas.

Kunz y su equipo han encontra-
do una solucién en la que ZEISS
T-SCAN es de importancia cen-
tral. Utilizando un escaner laser

NOTA TECNICA
A

de mano, los ingenieros miden
el contorno de la superficie de
la fundiciéon, por ejemplo, un
bloque del motor o una carcasa
de transmisiéon, y comparan el
conjunto de datos generado por
este con los datos CAD objetivo
suministrados por el fabricante
del automévil. Por un lado, esto
sirve para documentar el estado
real y, por otro lado, la medicién
es la base para adaptar las par-
tes del contorno al bastidor y para
la programacién posterior del ro-
bot. De esta forma, los ingenieros
pueden ver rapidamente dénde
hay desviaciones y pueden iniciar
de inmediato la re-elaboracion de
las partes del contorno. La parte
del contorno se vuelve a trabajar
a mano, luego se escanea vy, por
lo tanto, se puede documentar y
convertir en datos CAD.

Ahorro de tiempo significativo
La decisién de comprar en
ZEISS

T-SCAN se tomdé en 2017. El
manejo libre dentro del campo
de medicion fue particularmente

convincente, dice Kunz: “Con el
ZEISS T-SCAN también pode-
mos capturar piezas grandes y
muy pesadas desde los cuatro la-
dos y desde arriba sin tener que
laboriosamente mover la parte.

Un proceso de medicién tan flexi-
ble no hubiera sido posible con la
solucién estacionaria de un com-
petidor. Ademas, ZEISS T-SCAN
es un sistema portatil con un alto
grado de facilidad de uso. Esto
significa que, si es necesario, los
componentes se pueden medir
directamente en las instalaciones
del cliente después del procesa-
miento en la celda del robot. Esto
ahorra un tiempo valioso, espe-
cialmente al iniciar un nuevo sis-
tema.

La configuracion lleva solo 10 mi-
nutos”, dice Kunz, “y junto con el
cliente podemos verificar rapida-
mente el resultado del procesa-
miento. Dado que el sistema mo-
dular no requiere una conexion
fisica a una mesa de medicion,
la adquisicion de datos es facil y
sin esfuerzo, incluso en areas de
dificil acceso.

No encaja: la mordaza de la pinza, con la cual el robot luego empacara la caja de la caja de engranajes, se desliza fuera de
la carcasa. La razon: en los prototipos, los valores nominales y reales a menudo no coinciden. ZEISS T-SCAN determina

los valores reales.

o se pierdan la segunda parte de
esta nota en la siguiente edicion
de CARMAHE TECNOTRADE.
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Alfredo Bonazzi:
“Si uno rompe las pymes,

se termina el tejido industrial”

(1 0s primeros meses de la
Lpandemia fueron muy duros
para todo el sector, practi-
camente nadie estuvo trabajando’,
comienza Bonazzi a relatar lo que
se vivié al comienzo del Aislamien-
to Social, Preventivo y Obligatorio,
hace ya cinco meses al momento de
edicion de esta revista. “Hoy en dia
todos nuestros socios estan traba-
Jjando, pero con ciertas dificultades”,
agrega. Sobre estas dificultades,
tanto él como su colega opinan que
la movilidad es lo que mas inconve-
nientes acarrea, sumado al hecho
de no poder trabajar todos los dias
o tener que
hacerlo con la mitad de los opera-
rios. Por otro lado, la imposibilidad
de poder viajar entre provincias para
asistir a, por ejemplo, un cliente que
tuviera problemas con una maquina,
hace que muchas de éstas estén pa-
radas y se dificulte la produccion.

Uno de los principales pilares de
CARMAHE, aseguran sus maximos
representantes, siempre ha sido es-
cuchar y acompanar a sus socios,
y eso no ha cambiado en los ulti-
mos meses. “Hoy nuestra forma de
acompafarlos es escuchandolos
y transmitiendo sus inquietudes al
gobierno en las reuniones y mesas
en las que participamos”, asegura la
vicepresidente de la Camara, Flo-
rencia Vitale. En ese sentido, am-
bos dirigentes aseguran que, antes
gue moverse como una empresa en

soledad, es mucho mas positivo es-
tar representado por una camara que
pueda llevar adelante sus demandas
o inquietudes a las autoridades. “Ir
solo a golpear puertas no puede ser
la tactica de nadie”, afirma Bonazzi.
En el ultimo tiempo, comenta Vitale,
han participado de reuniones con re-
presentantes del

Ministerio de Desarrollo Productivo,
de las Mesas Sectoriales y del relan-
zamiento del Programa de Apoyo ala
Competitividad (PAC), éstas ultimas
dos iniciativas también a cargo de la
cartera conducida por Matias Kulfas.
“Se mostraron muy predispuestos al
trabajo en equipo, a la colaboracion,
y nosotros los invitamos a visitarnos
en CARMAHE y en nuestras empre-
sas cuando pase todo esto”, agrega
Vitale sobre estos encuentros.

Por otro lado, Bonazzi se explaya
sobre el contacto de CARMAHE con
otras camaras y asociaciones em-
presarias, como CAME y CIRA, con
quienes, asegura el dirigente, estan
en “contacto constante”, siguiendo
de cerca la situacion de las pymes.
“Estan pasando por un momento
muy cruel”, afirma Bonazzi mientras
anade: “Estamos tratando de llevar a
las autoridades sus problematicas,
pero sabemos que el presupuesto
del gobierno es corto y no da para
todo”.

Desde CARMAHE se asegura que
existen pymes que, a pesar de estar
en grado de exportar, no

pueden hacerlo por no ser lo sufi-

cientemente competitivas, para lo
cual necesitan tener la financiacion
necesaria para potenciar su tecno-
logia. A su vez, los aranceles de im-
portacidon para maquinas que no se
fabrican en el pais son otro “palo en
la rueda” para este tipo de
empresas.

“En esos puntos es que le estamos
pidiendo a las autoridades que pon-
gan el foco, aunque

entendemos que hoy la vista pasa
por otro lado y no podemos preten-
der que nos den el

maximo de atenciéon. Pero induda-
blemente esto tiene que resolverse
porque muchas pymes

dependen de eso”, explica Bonazzi.
“Si uno rompe las pymes, se termina
el tejido industrial”,

agrega.

Pero, a pesar de estar transitando
tiempos dificiles, la industria argenti-
na siempre se

caracterizo por proyectar hacia el fu-
turo, sin perder la confianza. “Hacia
delante esperamos

poder crecer, que todos podamos
crecer. Que la empresa que nunca
pensoé en exportar pueda

hacerlo, que las pymes puedan tec-
nificarse”, confirma Vitale. Bonazzi,
por su parte, agrega:

“Esperamos que el gobierno pueda
dar reglas claras y manifiestas, para
que de esa podamos planificar y pro-
yectar”.
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/ Entrevista exclusiva - Subsecretaria de industria

Leandro Mora Alfonsin:
“El objetivo es preparar
a nuestra industria para
salir al mundo”

En una entrevista exclusiva para CARMAHE, el economista Lean-
dro Mora Alfonsin, Director Nacional de Desarrollo Regional y Sec-
torial (dependiente de la Subsecretaria de Industria del Ministerio
de Desarrollo Productivo), hablé sobre la situacion actual del sec-
tor industrial y metalmecanico, las medidas de apoyo que estan
desplegando desde el gobierno y el tipo de industria que quieren
construir.

CARMAHE Tecnotrade: ;Qué
trabajo realizan en la Direccién
Nacional de Desarrollo Regional
y Sectorial?

Leandro Mora Alfonsin: En la
Direccion trabajamos en disefiar
y pensar estratégicamente la po-
litica industrial que hay que ha-
cer, trabajando en dos velocida-
des: por un lado en la velocidad
de la emergencia, de lo coyuntu-
ral, y por otro lado la dimensién
mas estratégica, de disefio de la
politica industrial.

Cuando hablo de la emergencia
no hablo solamente del COVID
y la crisis derivada de la pande-
mia: cuando nosotros llegamos
al despacho la industria argenti-
na arrastraba 24 meses conse-
cutivos de caida, la pérdida en
cuatro afos de 165.000 puestos
de trabajo industriales, con todas
las ramas del sector en terreno
negativo. Durante los primeros

dos meses nos abocamos a
esa crisis. Para dar una idea, en
enero solamente el secretario
Schale (Secretario de Industria,
Economia del Conocimiento y
Gestion Comercial Externa) tuvo
alrededor de 172 audiencias con
empresas, camaras y asociacio-
nes empresarias.

En relacion a la dimension que
denominamos “estratégica”,
nuestra direccion esta organiza-
da en dos direcciones simples,
la de desarrollo sectorial y la de
desarrollo regional; una Coordi-
nacion de Proyectos Estratégi-
cos Industriales, que trabaja con
una mirada que se sale del dia
a dia, pensando en proyectos
a mediano o largo plazo; y por
ultimo tenemos la Coordinacion
del Plan Calidad Argentina, cuya
funcion es colaborar con el en-
tramado industrial argentino a
reducir las brechas que le cie-



rran mercados en el extranjero,
que son brechas de normas de
calidad, reglamentos técnicos,
entre otros. El objetivo es prepa-
rar a nuestra industria para salir
al mundo.

Por ultimo tenemos una agenda
mas amplia, que va hacia otros
temas. Estamos trabajando y
pensando junto con el Ministerio
de Economia, junto con la Se-
cretaria PyME, en espacios de
mesas regionales, en la discu-
sién de contribuciones patrona-
les, de derechos de exportacion
y reintegros.

C.T.: Afines de junio CARMAHE
participé en una de las mesas
sectoriales impulsadas por el Mi-
nisterio. ¢En qué consiste esta
iniciativa?

L.M.A.: Las mesas sectoriales,
que venimos desarrollando en
los ultimos dos meses, son pen-
sadas como un espacio de inte-
raccién publico-privada que no
tienen la intencion de ser simple-
mente un espacio de catarsis,
sino que debe servir como una
mesa de trabajo donde se anali-
cen los problemas del sector pri-
vado y se piensen soluciones en
conjunto. Es decir, los que mas
saben sobre su sector son los
empresarios, que son los que
tienen que decidir si contratan
0 no contratan, si invierten o no
invierten. Nosotros lo que hace-
mos es acompanarlos, identifi-
car sus problemas y ver cuales
necesitan o pueden tener una
solucién mas inmediata, a partir
de los programas que ya estan
en funcionamiento, y cuales pro-
blemas requieren de soluciones
especiales que hay que trabajar
en conjunto. Esa es un poco la
idea de las mesas sectoriales.
Las primeras que lanzamos son

las mesas sectoriales “Capitulo
COVID”: en un marco de emer-
gencia con algunas actividades
cerradas, sin poder operar, sobre
todo al principio del ASPO. Esta
situacion requeria cierta politica
de emergencia que el gobierno
ha desplegado con el ATP, con
el IFE, con herramientas propias
de la emergencia. Pero saliendo
un poco de esas herramientas
la idea era ver como le pegaba
la situacion y el entorno pandé-
mico a cada uno de los sectores

Lo que ha demos-
trado la situacion
de los ultimos me-
ses es que no da
lo mismo tener o
no tener industria

para identificar cuales eran los
mecanismos de solucion parti-
culares en cada uno.

Ahora estamos en una segunda
‘ronda” de estas mesas secto-
riales. Para la primera elegimos
doce sectores que eran los mas
afectados, en total 61 camaras
industriales, y sirvi6 para es-
cuchar los problemas de cada
sector. Esta segunda ronda es
para empezar a dar solucion
a muchos de esos problemas
a través de los programas que
estan dispuestos, y estamos
pensando en una tercera ronda
donde calibremos y bajemos un
poco las cuestiones vinculadas
al Plan Productivo Nacional, que
ya fue anunciado y se esta tra-

bajando. Un dato no menor es
que las mesas sectoriales en si
fueron un insumo fundamental
que nosotros hemos elevado
a este Plan Productivo. Lo que
surge de las cuestiones de los
sectores en materia de financia-
miento, de energia, de provision
de insumos han sido elementos
que se han elevado para la con-
feccion de esta politica publica.
C.T.: El estallido de la pandemia
de COVID-19 cambié drastica-
mente las vidas y los planes de
toda la sociedad, ¢en qué senti-
do modificé los planes de trabajo
de su cartera?

L.M.A.: Como Secretaria de
Industria el tema del Corona-
virus lo empezamos a trabajar
en enero, cuando veiamos que
iba a haber problemas de pro-
visién de insumos asiaticos en
muchas cadenas de valor. Ese
trabajo qued6é absolutamente
desactualizado en la medida
que la pandemia empezé a te-
ner focos en distintas partes del
globo. Después nuestro trabajo
se baso, sobre todo en marzo y
abril, en un informe permanente
destinado al Ministerio de Salud
y al Presidente de la Nacion so-
bre la produccion de bienes sen-
sibles a la emergencia sanitaria,
siguiendo de cerca a los produc-
tores de esos bienes para ver
si tenian necesidades de finan-
ciamiento, alguna traba en los
insumos, o algun problema que
puedan llegar a tener en caso de
que aumente la demanda. Tam-
bién estuvimos trabajando en los
protocolos de fabricas para que
trabajen en el marco del ASPO.
Esa agenda pandémica se sigue
trabajando muy fuerte, pero aho-
ra con un foco decididamente
destinado a evaluar la recupera-



cion de este momento tan algido
y con una mirada productiva. Lo
que ha demostrado la situacion
de los ultimos meses es que no
da lo mismo tener o no tener in-
dustria, no es algo ftrivial. Tener
una industria que te permita te-
ner capacidad de respuesta a
factores exégenos o extrafos
como puede ser una pandemia
siempre es un activo. Esto va
en contra del discurso que qui-
zas hemos escuchado en los
ultimos afos de que la industria
no valia tanto y que teniamos
que concentrarnos en un grupo
de actividades econdmicas ex-
tractivistas y solo eso; hay que
enterrar esas falsas dicotomias,
porque Argentina necesita una
estructura productiva diversa,
heterogénea, con mucha indus-
tria, mucho campo, mucho servi-
cio, mucha agregacién de valor.
Tener industria es una decision
politica, que en este gobierno
esta tomada porque no nos da lo
mismo tener o no tener industria.
Por eso nuestro acompafiamien-
to y nuestro apoyo permanente
va a ser hacia la sumatoria de
valor agregado nacional, a la

creacion de empleo y de plata-
formas industriales que puedan
exportar al mundo, generar di-
visas y sacarnos de la trampa
permanente de problemas en el
camino al desarrollo que hemos
tenido histéricamente. Mas alla
de los obstaculos, el momento
para trabajar en eso es hoy.
C.T.: Nadie puede negar que
hoy estamos viviendo una gran
crisis econémica, que muchos
adjudican a la cuarentena. Por
su parte, ¢ qué cuestiones iden-
tifican como causantes de esta
crisis?

L.M.A.: Para empezar, la cua-
rentena es una consecuencia de
la pandemia. A nadie le resulta
agradable la situacion de aisla-
miento social, es una medida
que hay que tomar para cuidar
la salud de la poblacién, para
reducir la circulacion de perso-
nas, y es el unico camino ante
la inexistencia de una vacuna.
Pero por supuesto nadie esta fe-
liz tomando esa decisién porque
tiene sus consecuencias econo-
micas, que nadie las niega. Se
pueden estudiar tanto del lado
de la oferta como de la deman-

da. Del lado de la oferta, vemos
la interrupciéon de las cadenas
globales de valor en la provision
de ciertos insumos y las demo-
ras que generan sobrecostos y
problemas logisticos. Al mismo
tiempo, hay problemas de ofer-
tas porque algunas actividades
han estado cerradas durante un
tiempo, dentro del contexto del
ASPO.

Esos problemas se han supe-
rado, ya que hoy tenemos una
industria que esta trabajando
practicamente al 100%, pero
vienen los otros problemas que
es el canal de transmision de la
demanda. Independientemente
de la posibilidad de poder produ-
cir o no, nosotros venimos arras-
trando cuatro anos consecutivos
de caida del salario real. En ese
sentido, no solamente hay una
cuestion del impacto de la caida
del salario real de los trabajado-
res y del consumo, sino que van
cambiando las pautas de consu-
mo de las familias y las perso-
nas. Ahi vemos que no impac-
ta de la misma manera en los
distintos sectores. Algunos han
registrado aumentos discretos
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de las ventas en algunos meses
del ASPO, vinculados con este
cambio de pautas de consumo,
pero en general hay caidas en
las ventas.

Estamos en un punto muy bajo
del ciclo econémico, que por
supuesto tiene que ver con la
pandemia pero también con el
arrastre, ya que venimos arras-
trando esta situacion de crisis y
de recesion desde 2018. La pan-
demia vino a ser un trasatlanti-
co de problemas que se cruzé
en una situacion que ya de por
si era muy problematica. Noso-
tros ya en diciembre veiamos
una situacion muy problematica
en el entramado industrial. No
obstante vemos con optimismo
hacia adelante, vemos que hay
una salida, hay una voluntad
politica de salida, de acompana-
miento, sobre todo a los secto-
res industriales y de agregacion
de valor, donde queremos poner
a disposicién el crédito publico,
con politica industrial para la di-
versificacion y no primarizacion
de nuestras exportaciones. Hay
una vocacioén de hacia donde ir a
partir de una crisis que nadie nie-
ga y cuyas causas son variadas.
El problema mas que las causas
son los mecanismos para anular
esas causas Yy transformarlas en

drivers de recuperacion lo mas
pronto posible.

C.T.: 4Qué tipo de medidas ha
tomado el gobierno para acom-
panar a la industria desde el co-
mienzo de la pandemia?
L.M.A.: Ante una crisis, un Esta-
do presente lo que hace es salir
a responder independientemen-
te de que no esté en la mejor
situacion de recursos. En ese
sentido hay dos tipos de medi-
das que pueden tomarse: las
mas vinculadas a la emergencia
y el sostenimiento del empleo y
la produccion, como puede ser
el ATP y el IFE; y las medidas
de recuperacion, como el Pro-
grama de Desarrollo de Provee-
dores o el Programa de Parques
Industriales, para fortalecer el
entramado industrial y la inver-
sion industrial en las economias
regionales. Hoy también se esta
trabajando en un Plan Producti-
VO a escala nacional, ya anun-
ciado por el Presidente, con mas
de 60 medidas vinculadas a ejes
financieros, de recuperacion del
consumo, pensando en salir de
esta situacion poniendo en pie la
capacidad productiva y la capa-
cidad de consumo de la gente.
C.T.: Cuando hablaste de las
mesas sectoriales mencionaste

La pandemia vino a
ser un trasatlantico
de problemas que se
cruzé en una
situacion que ya de
por si era muy
problematica.

la importancia del dialogo y la
vinculacién con el sector priva-
do. 4, Cuadl es la real incidencia
de éste a la hora de desarrollar
politicas publicas?

L.M.A.: La incidencia siempre
es importante, porque las poli-
ticas publicas surgen siempre
del dialogo publico-privado, es
imposible hacer politica publica
sin los actores. Dificilmente po-
damos hablar de industria si no
nos acercamos al empresario,
al trabajador, al que toma deci-
siones de inversion. Las preocu-
paciones y los diagnésticos, si
bien podemos tener un analisis
previo, siempre por una cuestion
légica y basica tenemos que in-
teractuar con el sector privado.
No solamente para atender pro-
blemas, porque el chip del ciclo
economico nos lleva a la resolu-
cion de un problema en si, sino
para pensar estratégicamente
que tipo de industria queremos,
que tipo de sector queremos,
como lo queremos a nivel de
tecnologia, a nivel de capaci-
tacion y formacion de nuestros
trabajadores. Todo eso se cali-
bra de manera publico-privada,
nadie tiene por si mismo o por
si solo la receta magica de las
cosas, sino que se conciben en
el didlogo y en las mesas de
trabajo, sentandonos a trabajar
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y a identificar problemas, opor-
tunidades y no quedarnos en la
mera identificacion sino pensar
la resolucién y en las lineas de
trabajo.

C.T.: ¢Cual es el rol de las aso-
ciaciones empresarias en el dia-
logo con el Estado?

L.M.A.: Las asociaciones em-
presarias cumplen el rol princi-
pal en el dialogo con el Estado,
porque son los interlocutores na-
turales de la multiplicidad de em-
presas; la produccion siempre
es heterogénea y atomizada,
y las gremiales empresarias lo
que hacen es agrupar esas vo-
luntades, gestionar e identificar
esos intereses y en funcién de
eso establecer prioridades, ge-
nerando un dialogo transparente
y honesto donde no juegan los
intereses de un actor en parti-
cular sino de un grupo de acto-
res que se tienen que poner de
acuerdo previamente en donde
esta apretando el zapato y don-
de estan las principales oportu-
nidades, sobre qué ejes hay que
trabajar con mayor velocidad y
mayor profundidad. Si quere-
mos saber como esta un sector

en particular hablamos con las
asociaciones que tienen el pul-
so, el termometro, que hablan
permanentemente con las em-
presas y en lo que es la voragine
de esta logica de trabajo, si bien
podemos hablar con empresas
particulares que por su inciden-
cia y su conocimiento del mer-
cado son interlocutores validos,
las camaras son interlocutores
validos para el pulso, el tono y
el termdémetro de la situacion,
representando los intereses de
sus asociados, por lo cual para
nosotros son nuestros interlocu-
tores de todos los dias.

C.T.: A pesar de qué hoy en dia
es dificil proyectar hacia el fu-
turo, ¢qué tipo de industria de-
sean construir en los afos que
vienen?

L.M.A.: Queremos sentar las
bases de un sector que pueda
recuperar y mejorar su potencial
de internacionalizacion, que pue-
da abastecer al mercado inter-
no, contratar gente, invertir. Hay
que trabajar en la previsibilidad
para que el sector sea complejo,
en el sentido de que sea diver-
S0, que haya heterogeneidad de
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actividades, que tengan su nicho
y que todos puedan hacer nego-
cios en Argentina en funcién de
su leal saber y entender.
Queremos un sector metalme-
canico integrado al mundo, in-
tegrado en las cadenas de valor
hacia dentro, con un esquema
fuerte de desarrollo de provee-
dores para alimentar con los
grandes jugadores y los grandes
proyectos a las pymes que pue-
den sostener y enriquecerlos, y
que esté al servicio de una idea
de desarrollo de pais en donde
nos movamos de las falsas dico-
tomias entre recursos naturales
e industria, donde integremos
todo. Queremos aprovechar in-
tegralmente los recursos natu-
rales, una plataforma nada des-
preciable industrial con décadas
de trayectoria, con décadas de
incidencia en la vida de miles
de argentinos y donde podamos
vender al mundo. El desafio es
romper las barreras que nos res-
tan competitividad, queremos un
sector industrial y metalmecani-
co competitivo, recuperar este
sector insignia de la Republica
Argentina.
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Caracas 5312 - (C1419ELH) CABA : Moreno 1114 - PB
info@intertechargentina.com.as info@intertechargentina.com.ar (S20000DKX) Rosario - Prov, de Santa Fe
www.intertechargenting.com.ar s.canmara@interiechargeniina. com ar o.rovitli@intertecharganting.com.ar
Tel./Fax: (54-11) 4573 3755 / 4571 0547 Tel: « (54-351) 15 370 8176 TelFax (54-341) 440-3059
Fax: (54-11) 4574 3286 Tel: + (54-351) 15 403 5681 Celular; (54-351) 15-4681-880

% INTERTECH BRASIL LTDA " INTERTECH PERU
vendas&iinteriechbrasil.com. br cnciintertechpernu.com
Tel; (+5519) 3283-0021 - Fax: (+5519) 3283-0148 Tal./Fax: (+511) 222-4453 - Fax: (+511) 442-5626



FABRICA ARGENTINA DE COMPRESORES A TORNILLO DE VELOCIDAD FIJA,
DE VELOCIDAD VARIABLE, Y DE VELOCIDAD Y POTENCIA VARIABLE

SISTEMAS DE TRATAMIENTO, ALMACENAMIENTO Y TRANSPORTE PARA
EL AIRE COMPRIMIDO Y GASES EN GENERAL

T T T

Gral. Villegas 4433 « Caseros « (B1678AUK) www.compresorestcg.com.ar
Pdo. de Tres de Febrero, Bs. As. Argentina -
Tel.: (+54) - 11 - 4750-3476 / 4734-2610 +54 9 11 4970-9415 [(3)

tecno.comprezzor@gmail.com
facebook
CUHSUItBS@CDﬂ'I]J I'ESDI"E'StEg.ED m.ar Tecno Comprezzor Group SA




MACHOS DE MAQUINA DE
_ALTO RENDIMIENTO

NUEVA LINEA
URANGA TOP

HSSE ACERO RAPIDO ESPECIAL NUEVAS GEOMETRIAS

ALTA TECNOLOGIA EN HERRAMIENTAS MEJORAN EL RENDIMIENTO,
LA FORMACION DE VIRUTA Y

LA TERMINACION SUPERFICIAL

o PARA ALUMINIO

PARA INOXIDABLE

Y ACEROS MAS TENACES
PARA MATERIALES DUROS

Tenemos la mejor opcién
para cada tipo de material.
Consultanos.

®URANGA

ALTA TECNOLOGIA EN HERRAMIENTAS

Argerich 3260, Carapachay

(5411) 4756- 2645
info@uranga.com www.uranga.com



Pedro Cascales:

*Necesitamos un
programa integral para
enfrentar esta crisis”

En conversacion con Pedro Cascales, Secretario de Prensa y de In-
dustria de la Confederacién Argentina de la Mediana Empresa (CAME)
y Secretario de CARMAHE, el industrial se refirié a la situacion de las
PyMES en el contexto de pandemia y el Plan Integral de Recuperacion
de PYMES que estan impulsando desde la Confederacion.

encuentra atravesando una importante crisis economi-
ca, que no comenzo con la pandemia pero si fue profun-
. dizado por ésta. Ante esta situacion y con el inicio del Aislamien-
: to Social, Preventivo y Obligatorio, el gobierno del presidente
Alberto Fernandez impulsé diversas medidas de emergencia
con el objetivo de evitar el cierre de empresas y el aumento de

los despidos, con el consecuente aumento de la pobreza.

G ran parte del entramado productivo de la Argentina se

Sobre estas medidas, Pedro Cascales considera que “no tuvie-
ron un real alcance entre las pequefias y medianas empresas”
ya que, en el caso de los créditos al 24% y segun mediciones
de CAME, solo un 18% de las pymes pudieron acceder a és-
tos. En relacion al Programa de Asistencia de Emergencia al
Trabajo y la Produccién (ATP) considera que, si bien fue de
ayuda, muchas pymes se encuentran en una situacion de crisis
que requiere de medidas mas abarcativas. “La realidad es que
algunas medidas sirvieron y otras no, pero no estamos viendo
un programa integral sino que se trata de medidas parciales. Lo
que vemos es que en algunos casos el gobierno esta reaccio-
nando sobre la marcha”, afirma Cascales.

Desde CAME, donde participa como Secretario de Prensa y
de Industria, elaboraron el Plan Integral de Recuperacion de
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PyMES, sostenido en cuatro
“pilares”. el econémico, rela-
cionado a una ampliacion del
mencionado programa ATP
para el soporte efectivo de las
pymes; el impositivo, que im-
plica la extension de la mora-
toria (el gobierno present6 en
el Congreso un anteproyecto
de ley al respecto); el finan-
ciero, que tiene que ver con la
refinanciacion de los pasivos
acumulados en el ultimo tiem-
po; y el legal, relacionado a un
proyecto de ley de emergen-
cia econdmica donde se sus-
pendan las quiebras y rema-
tes, para asi evitar el cierre de
la mayor cantidad de pymes
posible.

Como representante de CAR-
MAHE dentro de CAME, Cas-
cales asegura que el sector
metalmecanico serd uno de
los mas afectados por esta cri-
sis, pero que ya estan planifi-
cando medidas para proponer
en la pospandemia con el ob-
jetivo de incentivar la inversion

y la recuperacion. “Hoy parece
un poco lejano, pero esto en
algun momento va a pasar y
cuando eso suceda va a ser
necesario pensar cdmo reac-
tivar la inversion. Hay mucho
camino para recorrer hacia
arriba y nosotros tenemos que
tener un papel muy importante
proponiendo herramientas al
gobierno que la motoricen y la
financien”, afirma el industrial,
explicando que “sin inversion
no va a ser posible la genera-
cion de riqueza porque vamos
a ser ineficientes, no vamos a
ser productivos ni competiti-

VOS .

Como secretario de CARMA-
HE, Pedro Cascales alienta a
las PyMES industriales a su-
marse a este tipo de asociacio-
nes empresarias, ya que éstas
“nos dan la representacion po-
sible para llegar al gobierno y
a los medios, pudiendo pro-
poner cambios y exponer las
problematicas que tengamos”.
“Las camaras nos permiten a
los empresarios juntarnos con
nuestros colegas, analizar lo
que esta pasando y entre to-
dos buscar una solucion”, ase-
gura.

La entrevista completa a
Pedro Cascales esta pu-
blicada en el canal de You-
tube AudiovisualesTecno-
trade CARMAHE.
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CARMAHE en movimiento

ARMAHE representa vy

acompafia a sus empresas
socias en las estrategias para
superar los obstaculos que se
presentan vinculados a la activi-
dad industrial. Es en esta linea
que durante el ASPO se siguio
trabajando en la realizacion de
exposiciones y seminarios para
clarificar dudas sobre la coyun-
tura actual e impulsar su actua-
lizacion constante.

3

-
ol M

Maria Poggi Arlel Maranzana

G

Mauro J. Bonazzi iFhone

En este sentido, el Licenciado
Leandro Di Matteo, de ALKEM,
disertdé sobre “Presente y futu-
ro de las empresas: hacia un
paradigma digital y desarrollo
de equipos”. El foco principal
estuvo puesto en acercar a los
socios una mirada sobre como
adecuar los métodos de traba-
jo tradicionales en el sector a
la nueva realidad digital, desde
el Home Office que impuso el

Pablo Fomnillo

Gerardo

Sebastian Milne

ASPO hasta las nuevas formas
de trabajo digital y a distancia
que se avecinan en el horizon-
te.

El concepto del nuevo paradig-
ma digital no estuvo, ni esta,
desligado de la situacion actual
de las PyMES, si no que fue
uno de los principales ejes de la
charla. La pregunta central fue
“¢,Donde apoyarse para superar
esta crisis?” y como respuesta
el Lic. Di Matteo propuso
el teletrabajo, afirmando
que sera una de las he-
rramientas vitales en el
futuro.

Todas las actividades
de seminarios o charlas
realizadas por la Cama-
ra tienen como denomi-
nador comun aportar a
la produccion industrial
de sus socios de mane-
ra directa o indirecta, y
en esta linea también se
realizé la charla-semi-
nario con la Lic. Betina



lixiviados.

b Operacion y mantenimiento de
lixiviados.
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Tratamientos especiales.
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Fe-cort Solange...

Remina

Deborah

Garofalo de Help Comex, Con-
sultora de comercio exterior, so-
bre las nuevas normativas del
BCRA del mes.

En esta actividad se le acercé a
los socios la posibilidad de disi-
par sus dudas sobre las comu-
nicaciones del Banco Central

Fernande Rodri... Monica Vaccaro

Alfredo EILENB... CMette

que establecieron restricciones
de acceso al Mercado Unico
y Libre de Cambios (MULC),
las Comunicaciones A 7001 y
A 7030, y nuevas normas para
la compra de divisa extranjera,
Comunicacion B 12020, que
presentaban incertidumbre en
como operar para los
empresarios industriales.
El trabajo en el asesora-
miento y acompafiamien-
to a los socios no queda
ahi, la camara ha traba-
jado, y sigue haciéndolo,
en forma directa y a tra-
vés de otras asociacio-
nes de las cuales forma
parte, en vehiculizar al
Gobierno Argentino to-
das las dudas que se le
presentan a sus socios
a la hora de solicitar au-
torizaciones en distintos
rubros.

Fernanda Luis Lewin

Fernando Chiesa Andrea Regueir... Cossano (SUPE... nquintas

Sebastiin Milne

MNatalia Bedini




Nuestro aire mas puro

Compresores de aire a tornillo 100% libres de aceite

El aire mas puro para garantizar la mas alta
calidad de produccién, segun normas ISO 8573-1. UNICOS CON
Sumamos la experiencia de Sullair mas la GARANTIA
tecnologia de Hitachi para asegurar confiabilidad, DE 3 ANOS
durabilidad y rendimiento.
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TECNOTRADE

El compromiso de informar
en la incertidumbre

® n la busqueda de contribuir a la industria Argentina CARMAHE
. sabe que la comunicacion es vital para la dinamica de la industria
basada en el trabajo mancomunado.
El compromiso de comunicar las noticias que influyen en el sector fue
de las primeras tareas que se reforzaron ni bien comenzé el ASPO.
A Con el objetivo de informar tanto a industriales como a toda la poblacion
ALk i HORIG TR CRDTAN desde Audiovisuales Tecnotrade, ciclo de audiovisuales de CARMAHE,
T i et B se difundié contenido rapido, fiable y de gran llegada a través de las
nuevas tecnologias.
Para poder seguir manteniendo un asesoramiento a los industriales a
pesar de la situacién extraordinaria la Camara realizé una serie de au-
diovisuales claves a la hora de repasar los protocolos de prevencion y
las autorizaciones para actividades de prevencion, manteniendo a sus
asociados y al resto del sector actualizado en las nuevas medidas.
Cuando el Gobierno aprobo la reactivacion progresiva y paulatina de
distintos sectores industriales se realizaron protocolos de prevencién
que variaban segun la rama industrial, con el objetivo de ayudar a toda
la industria a adecuarse a los puntos basicos de los mismos se rea-
liz6 un material exclusivo que hacia hincapié en repasar la medidas
principales de prevencion que todas las empresas deberan tomar con
respecto a sus trabajadores.
A la hora del anuncio de las autorizaciones para actividades de pro-
duccion, desde Audiovisuales Tecnotrade se trabajo la difusion de la
EL V:ERNUTSHIéqrggggMGS resolucion 179/2020 del Ministerio de Desarrollo Productivo que autori-
zaba el funcionamiento de actividades de produccion para exportacion
o procesos industriales especificos. Este trabajo se continda realizando
con cada novedad importante para la industria, sumando ademas en-
trevistas con actores claves para el sector.
Este es el espiritu del ciclo de audiovisuales Tecnotrade desde sus ini-
cios, el objetivo es ser via de comunicacién del industrial, que brinde
ALFREDO Kt informacion a las empresas y a su vez ser el vocero de sus necesidades

Eﬂﬁ.ﬂﬁzq'umm o y propuestas porque son los verdaderos protagonistas de la industria.

Los socios de CARMAHE pueden participar de forma gratuita es-
cribiendo a prensa@carmahe.com




: HYDRO OIL’

B0 0 0 0 6. 0_0_0_0_0_0_0 ] L
W B G B B B 0 0 B 0 B O B 0 0 0 G 0 0 G 0 0 G 6 0 _ 0 0.0
00,0, 0.0 0,6 0_0_0_0_0_0_0_0_0_0_0_0_0,.6_0_.6_06_08_@€_0
"I.-.'.I.l....'l.'.‘...'."I.'.I...I....ﬁ-..'...'..

TRANSMISIONES {458 =
ELEVACIONES b S =3

INDUSTRIALES |3 SRR _-.

| W ¥
Aparejos

. eléctricos [ |

I 2
"PUNTERAS

DE TESTERA | MONTAJE
ﬂ‘lﬂ““‘a k.__ 1' ==1{e

I .

desde 0,25 % gach
4 hasta 16 tn. T —
J consultar R——

PO MmAS tn. : __ para puentes, :
: graas y porticos L
— : motorizadas ONTAUJE
Malacate 5 y libres 5 a 10 tn.  ATERAL

' desde 300 " : 4

hasta i1 F — 3
1000 kg. v

. 8. Comandoa 24 volt.
e e - para 6 y 8 movimientos.
' A T o8 Radio

- J &  control
Motor BB ©8 - | parapuente

y embrague = grua

arranque
suave

EMBRAGUE, RUEDAS
Y ACCESORIOS

PARA PUENTE GRUA




CONOCE LOS SERVICIOS

OUE CARMAHE BRINDA
A SUS SOCIOS

@J MISIONES COMERCIALES RELACIONES INSTITUCIONALES
Participacién en eventos en el exte- Representacion ante organismos
ricr y en nuestro pais representando privados y estatales. Relacion inter-
a los asociados. Busqueda de oportu- camaras empresarias y con entida-
nidades comerciales para asociados des publicas y privadas del exterior.

en el mercado local e internacional.

COMUNICACION
CAPACITACION
, Espacios de difusion gratuita en la

'CWS'D% ¥ S?Win? ri“‘_s de ca pa_-:itaci::‘:}n. revista, los audiovisuales CARMAHE
Capacitacién Técnica en articulacion Tecnotrade y la newsletter mensual.

con instituciones de educacién Sitio web con seceidén exclusiva
media y superior. socios. Sintesis de noticias semanal.

Envio de estadisticas e informes del
ASESORAMIENTO Y CONSULTA sactar,

Brindamos asesoramiento online en
termas impositives v de comercio

COMUNIDAD DE LA INDUSTRIA
PRODUCTIVA

B

)

exterior.

Renovamos la seccién para ofrecer
CARMAHE ES ORGANIZADOR &n un mismo lugar ofertas y blsque-
DE FIMAQH das de empleo, capacitacion e

informacion técnica. Ingresa en

; p www bolsa.carmahe.com
Descuentos especiales para asociados. i

ASAMBLEAS DE SOC|OS
ASESORES EXTERNOS

Reuniones mensuales de Comision
Directiva abiertas a todos los Socios y
reuniones parciales de Comisiones

Contable: Estudio Policella |
estudic@gpolicella.com.ar | (011)

"3qu3"95 AD - HOC, Temas de interés del
Juridico: LAMADRID - DEJAUREGUI Sactor.
ABOGADOS |

estudio@araozdelamadrid.com.ar |
(011) 86091 4583

Prensa y Comunicacion:

VS COMUNICACION |
info@vscomunicacion.com.ar | (011)
4256-8446

Aduanero: SNI 5.A.- Nicolas Pilotto |
npilotto@snisa.com.ar | 11 6106 3007

INFRAESTRUCTURA EXCLUSIVA
PARA SOCIOS

Sala multimedia para reunicnes y
seminarios, eguipada con canon
para proyecciones y conexién a
Internet inaldmbrico Wi - Fi. Libre
acceso aasociados,

20 ED

CARMAHE CUENTA CON CERTIFICACION ISO 9001
EN SERVICIOS AL ASOCIADO ¥ ORCANIZADOR DE FIMAQH m
MAS INFORMACION: info@carmahe.com S Net =

WWW.CARMAHE.COM




SOLDADURAS CENTRO S.A.

e INNOVACION EN SOLDADURA Y CORTE
FSH YWWELDIMNG GROUP

INNOVATIVE WELDING CONSUMABLES

Electrodos
Alambres - Varillas

Acero al carbono - Inoxidables - Aluminio
Niquel - Cobre - Fundicion
Cobalto - Titanio - Tubulares - Recargue Duro

Equnpos
de soldadura WEA H HYUNDA'
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ELECTRIC /’

CALLE 10 (EX GUIDO SPANO) N°: 3564 - B1672ARC VILLA LINCH - Pcia. Bs. As.
Telefax: (011) 4754-3500 / 0353 / 0349 Web: www.soldacentro.com.ar
E-mail: ventas(@soldacentro.com.ar ventas(@selectarcarg.com.ar
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Socios

ABD SA.

ABY PER S.A.

AERCOM S.A

AGUADOY CIA SRL

ALTEMAQ SA

AMS, Advanced Machine Systems
ARO S.A.

ASCAM S.A.

ATLAS COPCO ARGENTINA SACI
BALLUFF ARGENTINA

BAMAQH, de Luis Barbieri

BAW - BUENOS AIRES WELDING SRL
BEMAQ S.A.

BIMETAL SRL

BIPRESS SRL

BLACK & DECKER ARG. S.A.

BOSCH REXROTH SAIC

BURANI SRL

C..LMHS.A

CAMOZZI NEUMATICA SA
CANAVESE MAQUINAS SRL
CANCELARICH MAQUINARIAS S.H.
CENA HNOS SRL

CETEC SUDAMERICANA S.A.

CNC MAS SRL

CNC SERVICE SH

CONARCO ALAMBRES Y SOLDADURAS
S.A.

CONTROL UNO

COUTIL S.A.

CVA- Control Vehicular Argentino S.A.
DAIMA SRL

DEFANTE & CIA SA

DG METAL -DELLE GRAZIE NICOLAS E
HIJOS SRL

DISTRITEC S.A.

DIXTER S.A.

DTMAQ

DW MAQUINARIA, de Diego Wagmaister
EDUARDO MICHELONI
ESTABLECIMIENTOS METALURGICOS
ATLAS SCA

EXEL INDUSTRIAL S.A.

FANUC AMERICA DO SUL SERVICOS
TECNICOS EN MAQUINAS CNC LTDA
SUC. ARG.

FAVEL ARGENTINA S.A.

FECORT SRL

FESTO SA

FIREMA de Jorge Gonzalez

FLOW INTERNATIONAL CORPORATION
- Argentina branch
FORSTHUBERY CIA SRL

FRUND STARK S.A

GALA GAR ARGENTINAS.R.L.
GAUCHITO FABRICA ARGENTINA
GOTTERT SA

GRASSMANN S.A.

GROSS S.A.

GRUPRO S.A.

GUHRING ARGENTINA S.A.
HEXAGON METROLOGY SISTEMAS DE
MEDICAO LTDA SUC. ARGENTINA
HIMAQ S.R.L.

HYNAR

INGYTEC SRL

INSUMATRIC SRL

INSUMOS DIB SRL

INTEGRA SERVICES SRL
INTERTECH ARGENTINA SA
INTRAUD S.A.

ISCAR TOOLS ARGENTINA S.A.

KAESER COMPRESORES DE
ARGENTINA SRL

KARCHER S.A.

KENNAMETAL ARGENTINA SA

LASERTEC INGENIERIA S.A.

LEXTRAL SRL

LINEARTEC

LMA INDUSTRIAL S.A.
M.A.COCCHIOLA SA
MACHCENTER SRL

MAKITA HERRAMIENTAS ELECTRICAS
DE ARGENTINA SA

MAQCHIN RIOPLATENSE S.A.
MAQFER SRL

Av. Julio A. Roca 516 - Piso 3
(C1067ABN) Buenos Aires, Argentina
Tel./ Fax: (5411) 4343-9476/1493/3996

MAQUIMUNDO SRL

MAQUINAS E INSUMOS SRL
MAQUINAS LOBPREIS

MEGA TOOLS S.A.

MESS S.A.

METALURGICA LAGILLA SRL.
MICFAS.A.

MITUTOYO SUL AMERICANA LTDA.
MOLINARI SA

MOLYSIL ARGENTINA S.A.
MORHERCO SRL

MULTICAM SRL

N. DAVONIS E HIJOS S.A.
NAKASE SRL

NICOLAS CATANESE E HIJA S.H.
OSHMA SRL

OXICORTE S.A.

PHOENIX CONTACT S.A.
PROTEC ASOCIADOS SRL
ROPALL INDARMET SA
SANDVIK ARGENTINA SA

SASU INDUSTRIAL SRL

SENNO HERMANOS SRL
SERVINDUS S.A.

SIEMENS S.A.

SIMACO SRL

SOLDADURAS CENTRO S.A.
STHIL SA

SUEIRO TELAS METALICAS, De Enrique
Sueiro

SULLAIR ARGENTINA S.A.
SUPERCUT SA

TAEGUTEC ARGENTINA SA
TALLERES TRUANOVSKY
TECMAHE (KF TRADE SA)
TIBONIY CIAS.RL.

TIENDA INDUSTRIAL SA
TRADEFIN S.A.

VACCARO HERMANOS SAIC
WALMAR SRL

WEG EQUIPAMIENTOS ELECTRICOS
S.A.

WEINGER E HIJOS SRL

WILSON TOOLS ARGENTINA SRL
WORKTECH SRL



AUTOMATIZATE

DESDE LA INSTALACION Y £./
CAPACITACION HASTA EL SERVICIO

TECNICO Y ASISTENCIA, HAAS TE
ACOMPANA EN TODO MOMENTO

Financiacion
directa de fabrica

HASTA 36
CUOTAS

APROBACION
CREDITICIA EN

48HS

HAAS FACTORY OUTLET ARGENTINA
Buenos Aires +54 11 4521 2001
Cordoba +54 0351 448 3530 | Rosario +54 341 439 1458

info@molinari.com.ar www.haascnc.com.ar



Maquinaria Inteligencia Ingenieria
artificial

CONSULTE POR FINANCIACION DIRECTA
@ +54 9 11 3203 0108

\\ CASA MATRIZ CORDOBA
I- J— Mendoza 4846 - CABA Cral. Manuel Savio
O <54 11 4521200 5740, of 6 - Cérdoba
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